LA BUSINESS INTELLIGENCE
PER AD HOC REVOLUTION
CON INFOBUSINESS

InfoBusiness € la

Zucchetti che permette di tenere sotto controllo I'andamento
dell’azienda e fi supporta nelle decisioni quotidiane.

Puoi analizzare i dati in autonomia e ottenere analisi
dinamiche sui piu rilevanti indicatfori aziendali: venduto,
ordini, DDT, offerte, marginalitd, acquistato, esposizione,
giacenze, costi, commesse ... € molto aliro ancoral

Grazie a puoi

in maniera SEMPLICE, RAPIDA, AFFIDABILE: i
dati della contabilitd ordinaria e analitica, del ciclo attivo e
passivo, del magazzino, dell’'esposizione e delle commesse

COME?

IB Connector organizza i dati in che
veNngono pPoi

Gli IB Connector sono il frutto dell'esperienza maturata da
InfoBusiness su migliaia di clienti che lo utilizzano ogni giorno,
ecco perché riescono o

PERCHE?

PARTIRE SUBITO, RISPARMIANDO
Grazie ai modelli tipici di analisi e all'installazione rapida e
guidata, puoi utilizzare InfoBusiness in poche ore,

di implementazione di un
progetto di business intelligence.

SEMPLICITA DI UTILIZZO
Con InfoBusiness
per assumere decisioni piu rapide e motivate.
| dati analizzati sono presentati attraverso grafici e cruscotti
estremamente semplici e intuitivi.

DISPONIBILITA E AFFIDABILITA
DELLE INFORMAZIONI

Non perdere tempo a creare le informazioni da zero:
perché vengono generati
direttamente dal tfuo gestionale con la

ad hoc revolution




ANALISI FATTURATO vs BUDGET

501.714 €
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o o DISPONIBILI IN TEMPO
ZERO

Analisi rete di vendita: fatturato vs budget | modelli di anallisi a disposizione sono talmente tanti
che la direzione, il
management ma non solo ... le vendite, il marketing,
I'amministrazione, I'ufficio del personale e chiunque
voglia contribuire al successo dell’azienda.
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Analisi rete di vendita: andamento per agente-mese

319.528 € 75.698 € s
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243.830 € P

AC = Anno Corrente (2011)

T ey
(Bbruzzi (Basiicata ) (Calabria ) (Campania ) (Emiko-Romagra
spse @ came @ ose @ sose @ 39199 €
-100 snu 0 100 100 50 [} 0 100 100 S0 o 50 00 100 S0 ° 50 100 -100 snu o 0 100
e G——— e It e —
(i Veneria Gk = ) G ) (Gombarta | arche
767 e & ense @ erse @ e @ sone @
r=rs e o = =~ S
o w o w0 e om0 % w0

B R R e e

; P e owm
— — 1 —— 1 B
- —— — 8 owa ey v [ g varisonevargine | | movo

) ~S—) it2 con inserimento dall'utente della soglia di attenzione sul margine. ® e
\ . n suffisso "SIMUL": variazione di Fatturato e Margine al variare del Prezzo Medio inserito dell'utente in "Data Entry PM".
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Analisi mercato italiano: fatturato per regione
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Distribuzione Geografica Vendite

Variazione prezzi: impatto sulla marginalita

ZUCCHETTI, VIA SOLFERINO 1 - 26900 LopI
TEL. 0371/594.2444 - FAX 0371/594.2520
MARKET@ZUCCHETTLIT

WWW.ZUCCH ETTI.IT/INFOBUSINESS

Analisi mercato italiano:
distribuzione geografica delle vendite /

ZUCCHETT!

IL SOFTWARE CHE CREA SUCCESSO





